CHECKLISTA AKTYWNOSCI,
DZIEKI KTORYM POZYSKASZ
KLIENTOW

Wydrukuj, zalaminuj, odhaczaj markerem.

CZESC 1: ZROB RAZ

0 Przejrzyj telefon, Messengera, Linkedln i WhatsApp. Wypisz do Excela minimum 20 0so6b, z
ktérymi pracowatas lub rozmawiatas o biznesie.

Masz gotowg liste do wystania statusu ,co u mnie” (bez agresywnej sprzedazy). Polecam
wykonywac telefony, majg duzo wiekszg skutecznosc niz maile.

o Zlokalizuj i optac 1-2 subskrypcje/kluby, w ktérych juz sa Twoje klientki.

Spotecznos¢ musi miec aktywny czat dla cztonkéw (Discord, Slack, Skool). Wchodzisz tam nie
tylko po wiedze, ale po dostep do gotowych do inwestycji ludzi.

0 Wyselekcjonuj doktadnie 5 grup na Facebooku.

Odrzuc grupy przepchane ofertami typu ,,dam/szukam pracy”. WejdZ w nisze, gdzie jest bdl lub
pienigdze (np. kobiece mastermindy, grupy o inwestowaniu, grupy wsparcia dla e-commerce).

0 Przygotuj jedng, potezng notatke o sobie na networking.

Nie moéw ,jestem Wirtualng Asystentkg”. Méw ,wdrazam systemy, ktére odzyskujg dla twércow
10 godzin tygodniowo”. Konkret.

CZESC 2: POWTARZAJ CODZIENNIE

1. Grupy na Facebooku

o Pn oWt oSr oCz o Pt

WejdZ na swoje 5 wytypowanych grup. Zostaw tgcznie 5 merytorycznych komentarzy, ktore
rozwigzujg czyjs problem. Zero linkéw do oferty.



2. Ptatne subskrypcje

o Pn o Wt o Sr o Cz o Pt

Przeskanuj czaty w ptatnych klubach. Wytap jedng osobe, ktéra ma problem z Twojej dziedziny
i wyslij jej prywatng wiadomosc z bezinteresowng poradg.

3. Telefony do oséb z Excela

o Pn o Wt o Sr oCz o Pt
Wybierz 1 osobe z Excela (z Czesci 1) i wyslij niezobowiazujacg wiadomosd. ,,Hej, widziatam, ze

u Ciebie X. U mnie sporo zmian, zajetam sie Y. Jak u Ciebie sytuacja?”. Lub zadzwon i
porozmawiaj.

4. Aktywny Networking
o Zaznacz, gdy wykonasz w danym tygodniu

Wejdz na spotkanie online. Gdy inni mdéwig — ty milczysz, stuchasz i notujesz na kartce 2-3
osoby, ktére pasujg do Twojego profilu klienta. Zawsze odzywaj sie do nich pierwsza po
spotkaniu (DM/LinkedIn).

5. Wtacz entuzjazm!

o Pn o Wt oSr 0o Cz o Pt

Raz dziennie zamiast pisa¢ nudng wiadomosc¢ tekstowg w DM, nagraj komus krotkg wiadomosc¢
gtosowag. Ludzie kupujg energie i zaangazowanie, ktérych brakuje konkurencji.



